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פרטי הנוהל

1. הצעת המחיר תוגש על דף רשמי של אלעד מערכות.
2. הצעת המחיר תהיה כתובה בהתאם לתבנית סטנדרטית, היכולה להשתנות בהתאם ל Business Unit. 
3. הצעת המחיר תאושר ותחתם על ידי מנהל ה- Business Unit ואיש המכירות ובהעדר אחד מהם על ידי סמנכ"ל שיווק ומכירות.
4. כל הצעת מחיר, למעט הצעות סטנדרטיות למתן שירותי כוח אדם והצעות לשינויים ושיפורים (שו"שים) בהיקף של עד 250 שעות עבודה, יועברו לאישור סמנכ"ל שיווק ומכירות ולידיעת מנהלת חוזים והתקשרויות.
5. יש להעביר את ההצעות לגורמים המפורטים בסעיף 4 לא יאוחר מ- 24 שעות טרם הגשתן ללקוח.
6. הצעת מחיר של למעלה ממיליון ₪ תידרש לאשור המנכ"ל טרם הגשתה.
7. לכל הצעת מחיר ילווה קובץ אקסל לחישוב עלויות ורווח. הקובץ הינו פנימי ולא יוצג ללקוח.
8. כל הצעת מחיר, כולל קובץ ה EXCEL תתויק במערכת ה- ShareDocs בהתאם לשם הלקוח (כנושא) ובספריית שיווק ומכירות/מכירות/הצעות
9. עם הגשת הצעת המחיר יש לעדכן את מערכת המכירות בפרטי ההצעה ולעדכן את סטטוס ההצעה ל "הצעה אצל לקוח"




מזהה: 		נהלי שיווק ומכירות


שם: 		נוהל הצעת מחיר


יחידה ארגונית: שיווק ומכירות








מטרה: יצירת מתכונת אחידה להגשת הצעות מחיר באלעד
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מזהה: 		נהלים שיווק מכירות והתקשרויות


שם: 		נוהל הצעת מחיר


יחידה ארגונית:שיווק ומכירות
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